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MESAJ DE LA CEO

Stimati actionari,

Primul semestru din 2022 a fost unul in care, pe langa adaptarea
la contextul economic global, am lucrat intens la dezvoltarea
acceleratd a afacerii noastre. Am continuat sa crestem atat
organic, cat si prin tranzactii de tip M&A. Daca la finalul anului
2021 anuntam ca suntem in centrul unui grup de companii ce isi
completeaza si extinde serviciile pe care le ofera, in 2022, ne
aflam deja in etapa de consolidare a grupului.

REZULTATE FINANCIARE

Veniturile si profitul net generate de grup la nivel consolidat in
primul semestru din 2022 sunt duble comparativ cu performanta
inregistrata la nivel individual, ceea ce valideaza strategia noastra
de MRA. Astfel, in S1 2022, am inregistrat venituri totale
consolidate de 16,8 milioane de lei, un profit brut de 4,6 milioane
de lei si un profit net de 4 milioane de lei.

Rezultatele financiare pozitive din S1 2022, la nivel consolidat, au fost realizate pe
fondul unei strategii diversificate la nivelul tuturor companiilor din grupul nostru,
prin care am reusit sa crestem fiecare business in parte. Practic, rezultatul
consolidat generat de Grupul nostru in S1 2022 este egal cu rezultatul individual
inregistrat de Softbinator pentru tot anul 2021.

La nivel individual, in prima jumdtate a anului, Softbinator Technologies a generat venituri
totale de 9,2 milioane de lei, in crestere cu 20% fata de S1 2021, in timp ce costurile totale
s-au ridicat la 7,1 milioane de lei, o crestere de 16% comparativ cu aceeasi perioadad a anului
trecut. Performanta excelenta si controlul continuu al costurilor au generat un rezultat brut de
2,2 milioane lei, o crestere de 34%, si un profit net de 1,9 milioane lei, o crestere de 35%
fata de anul precedent.

Tot la nivel individual, veniturile din exploatare s-au ridicat la 8,3 milioane de lei in S1 2022,
inregistrand o crestere de 9% fata de anul precedent. Cifra de afaceri neta a fost de 8 milioane
de lei, din care 7,7 milioane de lei corespundeau activitatii preponderente, in timp ce
aproximativ 0,2 milioane au fost serviciile conexe furnizate de noi: training, BPO, consultantad
software. Cresterea cifrei de afaceri a fost determinata de sapte noi contracte castigate in S1
2022, majoritatea pentru clientii din SUA. Trei dintre aceste proiecte au activitate in zona de
blockchain, iar restul in segmentul medical, social media si instrumente de editare video.

Strategia noastra este planificata la nivel consolidat, obiectivul principal fiind sa crestem toate
companiile din grup. In primele sase luni ale anului am realizat acest lucru prin generarea de
business acolo unde executia a fost cea mai potrivitd. In prezent, datoritd echipelor
multidisciplinare integrate la nivel de grup, avem capacitatea de a livra mai mult si mai eficient
pentru toti clientii nostri.

Avand in vedere evolutia acceleratd inregistrata in prima jumatate a anului, perspectivele
pozitive pentru restul anului, precum si si achizitiile de companii noi in T2 2022 (Digital Tailors
si [e-spres-oh]), am decis sa oferim actionarilor o actualizare in ceea ce priveste rezultatele
estimate pentru intregul an 2022. Prin urmare, in 2022, vizdm venituri din exploatare
consolidate de 32,2 milioane de lei, o crestere cu 23% fata de bugetul aprobat in cadrul AGOA
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din 13 aprilie 2022, profit brut de 6,9 milioane de lei, +17% si profit net de 6,2 milioane de
lei, +25%.

DEZVOLTARE iN S1 2022

Revenind la procesul nostru de dezvoltare accelerata, un prim pas efectuat in aceasta directie
anul acesta a fost deschiderea unui punct de lucru in Silicon Valley, SUA. Piata americana este
principalul generator de clienti pentru Softbinator, iar deschiderea unui birou acolo ne aduce
o serie de avantaje si oportunitati. Pe de-o parte, vom fi mai aproape de clientii existenti si
vom avea posibilitatea sa intarim relatiile cu acestia, iar pe de alta parte, vom putea atrage
noi clienti intr-un mod mai eficient si facil. Prin urmare, in ultimele luni, ne-am concentrat pe
identificarea de specialisti la nivel local, care sa ni se alature, dar si pe trimiterea acolo a
colegilor din Romania pentru realizarea unui schimb de cunostinte integrat si asigurarea unui
flux de lucru cat mai eficient.

De asemenea, in lunile mai si iunie am demarat procedurile de preluare integrala a companiilor
Digital Tailors si [e-spres-oh]. Prin preluarea Digital Tailors ne consolidam zona de servicii prin
addugarea unei noi categorii — product marketing. Practic finalizam ciclul de servicii de care o
companie de tehnologie are nevoie pentru a iesi cu un produs nou pe piata, precum strategii
de product si content marketing pentru produse de tehnologie B2B care vizeaza piata globala.

Totodata, prin preluarea [e-spres-oh], o companie de IT din Timisoara, ne vom extinde la
nivel regional si vom accentua capacitatea de livrare a Softbinator pentru clientii internationali.
Echipa [e-spres-oh] este, de asemenea, prezenta pe piata din SUA, acesta reprezentand un
avantaj semnificativ in ceea ce priveste planurile noastre legate de consolidarea pozitiei
Softbinator pe aceasta piata. Daca de-a lungul timpului, Softbinator si-a intensificat eforturile
pe coasta de Vest, in Silicon Valley, alaturi de [e-spres-oh] incepem sa furnizam servicii si pe
coasta de Est, in special in New York si Washington, D.C.

De la inceputul acestui an, avem un departament de business development dedicat domeniului
blockchain, a carui activitate este coordonata de CTO-ul nostru, Marius Baisan. In primele
sase luni ale anului, departamentul de blockchain a facut progrese semnificative, chiar si in
conditiile in care domeniul crypto trece printr-o recesiune. Legat de cel mai trending subiect
in blockchain si jocuri: on-chain games - am inceput un parteneriat cu un studio de game
development din SUA pentru a dezvolta o solutie de blockchain pentru jocurile lor. Totodata
ne-am marit echipa de blockchain, ceea ce ne-a permis implicarea activa in proiecte de DeFi
cu diferiti parteneri, cu accent pe zona de lending/borrowing de active. De asemenea, am
rulat si primul Softbinator Labs pe blockchain care a avut un imens succes, studentii oferind
un feedback pozitiv la program. In plus, echipa noastra a participat constant la cele mai
cunoscute evenimente blockchain din lume, organizate in Dubai, Amsterdam si Paris.

De asemenea, in ceea ce priveste produsul nostru, Softbinator Magic Stack (SMS), in S1 2022
am extins echipa de dezvoltare cu o serie de specialisti (Senior Product Manager, Senior
Architect si Tech Lead) cu o experienta vasta in industrie, cu precddere in dezvoltarea de
produse destinate programatorilor. SMS pune la dispozitie dezvoltatorilor un ecosistem ce
contine cele mai des utilizate componente in dezvoltarea de produse software. Prin SMS se
reduce foarte mult timpul pana cand un produs este lansat in piata si se mentine cu un
standard inalt de calitate, securitate si scalabilitate.

Astfel, In prima jumatate a anului, in cadrul SMS au fost dezvoltate urmatoarele: Sistem de
Identity Management si Autentificare, Autorizare si Modul pentru Plati. Pentru 2022 mai avem
in plan sa dezvoltam: Modulul pentru Notificari, Serviciul pentru programare de procese si
Sistemul pentru gestionarea comenzilor si tranzactiilor.
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In plus, cu ajutorul Digital Tailors, am fnceput s3 lucrém la definirea unei strategii de Product
Marketing, cu orientare in special catre piata din SUA si menita sa pozitioneze produsul ca un
utilitar puternic in comunitdtile de dezvoltare software. Pentru realizarea strategiei au fost
realizate studii de piatd, analize ale competitorilor si interviuri cu utilizatori. Rezultatele acestor
studii si analize au fost utilizate atat pentru strategia de marketing, cat si pentru conturarea
planului de lucru si canalizarea resurselor de dezvoltare ale produsului intr-un mod cat mai
eficient.

Totodata, in primul semestru din 2022, pe fondul extinderii echipei si a nevoii de a lucra intr-
un spatiu mai generos, ne-am mutat intr-o locatie noua, unde beneficiem de o suprafata de
lucru de aproximativ 1.000 mp. Noul sediu are un design industrial, fiind amenajat in mod
similar cu birourile companiilor de IT&C din Silicon Valley. De asemenea, acesta se afld in
apropierea hub-urilor universitare, precum Universitatea Politehnica si Universitatea Bucuresti,
ambele detinand un rol esential in strategia noastra educationala si de recrutare.

ATRAGEREA SI RETENTIA DE TALENTE

In domeniul nostru de activitate, principala preocupare este legatd de forta de munca. Fiind
o companie de dezvoltare produse software, pe termen lung, vrem sa atragem cei mai buni
oameni in domeniu. Odata cu listarea pe Bursa de Valori Bucuresti, am intrat intr-o etapa de
dezvoltare acceleratd si, in mod firesc, am crescut numarul de angajati si colaboratori prin
doua tipuri de activitati: campanie continua de recrutare si tranzactiile de M&A care au avut
loc pana la acest moment.

In prezent, la nivelul grupului, ne apropiem de 180 de angajati si colaboratori, dintre care 80
s-au alaturat in perioada ianuarie-august 2022, atat prin recrutare directd, cat si prin achizitiile
Digital Tailors si [e-spres-oh]. Insd, suntem intr-o permanentd cdutare de noi talente care pot
aduce valoare adaugata afacerii noastre. Obiectivul in aceasta directie este sa ajungem sa
dubldam numarul angajatilor in urmatorii doi ani la nivelul grupului.

Aria de talente in acest domeniu este inca restransa, dar cu toate acestea, suntem extrem de
activi in aceasta directie. Avem o relatie foarte buna cu facultatile de profil, investim constant
in educatie, iar acest lucru ne ajutd sa dispunem constant de tinere talente care au potential
sa se aldture echipei noastre. Un exemplu in acest sens este reprezentat de Softbinator Labs,
un program de internship demarat in 2020, prin care organizam workshop-uri practice. Anul
acesta, programul s-a desfésuﬂrat in perioada martie-aprilie 2022, fiind selectati 90 de
participanti, din 200 de inscrisi. In plus, 15 persoane care au participat la program au devenit
ulterior angajati in cadrul Softbinator Technologies.

Cred cu tarie ca in Romania, IT-ul nu inseamna doar Bucuresti si Cluj. Planul nostru pe termen
lung este sa descentralizam piata de IT din Romania, prin atragerea de oameni specializati
din toate colturile tarii, care isi doresc sa continue sa lucreze si sa locuiasca in orasul respectiv.
Deja am inceput sa fim activi in aceasta directie, prin demararea de colabordri si in alte orase.
Unul dintre acestea este Constanta, prin incheierea unui parteneriat cu Universitatea Ovidius,
Facultatea de Matematica, unde pe perioada acestei veri am organizat primul eveniment de
vara, similar cu proiectul nostru Softbinator Labs, intitulat Softbinator Bootcamp. Un alt oras,
este Timisoara, prin preluarea [e-spres-oh].

Vom continua sa ne uitam si in alte orase, indiferent de dimensiunea acestora, pentru
recrutarea de noi colegi sau identificarea de companii cu care avem in comun aceeasi viziune
si care isi doresc sa faca parte din grupul Softbinator. Distanta nu reprezinta un impediment,
deoarece credem cd oamenii sunt si trebuie s3a ramana independenti, iar din aceastd
independenta apare creativitatea.
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PLANURI DE DEZVOLTARE S2 2022 SI 2023

In a doua parte a anului ne vom concentra, in primul rand, pe consolidarea prezentei pe piata
din SUA, avand drept obiectiv ca pana la finalul lui 2022, 70% dintre clientii noi care se vor
alatura companiei sa provina de pe piata americand. In al doilea rénd, rezultatele obtinute de
companiile din grup confirma faptul ca strategia noastra de M&A este una viabild si, prin
urmare, ne dorim sa continuam sa identificam noi companii care sa vina alaturi de noi.

Astfel, pentru acest scop, dar si pentru continuarea cresterii organice a echipei Softbinator,
ne dorim atragerea unor fonduri suplimentare prin intermediul pietei de capital. Vizam
atragerea unei sume de aproximativ 12 milioane de lei, atat printr-o operatiune de majorare
a capitalului social (50%), cat si prin listarea de obligatiuni (50%). In acest context,
saptamana viitoare, avem in vedere convocarea Adundrii Generale Extraordinare a Actionarilor
pentru aprobarea emisiunii de obligatiuni. De asemenea, caracteristicile legate de operatiunea
de majorare a capitalului social vor fi incluse in Decizia Consiliului de Administratie, delegarea
acestei operatiuni catre Consiliul de Administratie fiind deja aprobata prin Decizia nr. 4 a AGEA
din 14 aprilie 2022 si inclusd in actul constitutiv al Softbinator. Imediat ce Decizia va fi
semnatd, vom anunta piata prin publicarea unui raport curent.

Desi avem o pozitie de numerar solida, de 4,8 milioane de lei la nivel individual si de 7 milioane
de lei la nivel consolidat, ne dorim sa continudam sa investim in achizitionarea de companii
care pot aduce valoare addugatd atat clientilor, prin serviciile furnizate, cat si actionarilor si
investitorilor nostri, prin rezultatele financiare inregistrate la nivel consolidat. Credem ca 2022
si 2023 vor continua sa fie ani buni pentru realizarea de fuziuni si achizitii in contextul in care
companiile mai mici, dar bine specializate, vor fi dornice sa se aldture grupului nostru pentru
a lucra in cadrul unor proiecte internationale de renume, cu vizibilitate ridicatd si expunere la
cele mai inalte standarde de tehnologie.

In concluzie, as dori s& mentionez c& elemente cheie, precum dimensiunea afacerii noastre si
oamenii excelenti pe care ii avem in grupul nostru, nu ar fi fost posibile fara oportunitatile
generate de piata de capital. In prezent, Softbinator este un angajator competitiv, un furnizor
de servicii si dezvoltator de produse software de top si un partener de afaceri de incredere
pentru companiile globale, iar in contextul expansiunii noastre continue pe piata din SUA,
listarea la Bursa de Valori Bucuresti a fost ingredientul cheie pentru evolutia noastra. Le
multumesc pe aceasta cale tuturor colegilor, colaboratorilor, partenerilor si actionarilor, fara
de care nu am fi putut inregistra o crestere de doua cifre la nivelul veniturilor si profitului in
primele sase luni ale acestui an. Si acesta este doar inceputul.

In paginile urmé&toare ale acestui raport sunt prezentate mai multe detalii despre activitatea
noastra in primul semestru din 2022. In cazul oricdror intrebdri legate de activitatea noastra
de la inceputul anului, fie ca este vorba despre afacerile grupului nostru sau activitatea
Softbinator Technologies pe piata de capital, va rugdm sa nu ezitati sa ne contactati la

investors@softbinator.com.

Daniel ILINCA
CEO
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DESPRE SOFTBINATOR TECHNOLOGIES

SCURT ISTORIC

Softbinator Technologies S.A. este 0 companie romaneasca cu o crestere accelerata in ultimii
ani (dublarea cifrelor intre 2017-2020), ce furnizeaza servicii de dezvoltare software utilizand
tehnologii de ultima ora (cutting-edge) cu un accent puternic pe Blockchain, Inteligentd
Artificiala si DevOps. Serviciile si produsele companiei sunt utilizate la nivel global, atat de
startup-uri, IMM-uri, unicorni, cat si de clienti din Fortune 500 aldturi de care se construiesc
echipe complexe, care respectda metodologia Agile. Profilul organizatiei este orientat spre
dezvoltarea de produse, aceasta fiind apreciata pentru abilitatea de a livra rapid rezultate.

fintech

digital
marketing

Softbinator Technologies formeaza echipe Agile (Scrum sau Kanban) pentru clientii sai,
masurand si imbunatdtind constant performanta sa. Fundamental, compania se axeaza pe
cele 3 principii din Scrum (cel mai popular cadru Agile): inspectie, transparentda si
adaptabilitate, si construim solutii pentru diverse industrii utilizand cele mai bune practici de
inginerie software, tehnologii de varf (de ultimad ord) si cele mai noi instrumente. In ultimii
ani, compania si-a indreptat atentia spre blockchain (atat zona de criptomonede, dar mai ales
blockchain ca o solutie pentru a imbunatati increderea in sisteme si aplicatii din afara sferei
monetare) si inteligenta artificiald (vedere artificiald - computer vision si invdtare automata -
machine learning).

Compania a fost fondat initial sub forma juridica de societate cu rdaspundere limitata, la
28.07.2017, cu numele Cornerstone Holdings. In luna ianuarie 2020, compania a fost
redenumitd in Softbinator Technologies SRL, iar la data de 24.08.2020 (data admiterii
operatiunii la Registrul Comertului) s-a transformat in societate pe actiuni (S.A.).

Anterior listarii, in urma unui plasamentului privat, care a inceput in data de 28 septembrie,
un total de 100.000 actiuni, respectiv 10% din capitalul social al companiei, au fost oferite
investitorilor la un pret cuprins intre 50 si 60 de lei pe actiune. La plasament au participat 143
investitori individuali si profesionali, iar oferta s-a inchis anticipat in prima zi, pe fondul unei
suprasubscrieri de aproape 8 ori, investitorii plasand ordine in valoare totala de peste 49
milioane de lei. Pretul final pe actiune a fost stabilit la valoarea maxima, de 60 de lei.

Actiunile Softbinator Technologies (CODE) au fost admise la tranzactionare pe segmentul SMT
al Bursei de Valori Bucuresti in data de 17.12.2021.
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DESCRIEREA ACTIVITATII COMPANIEI

Softbinator Technologies S.A. este o companie de dezvoltare de software, specializatd in
designul, dezvoltarea si lansarea pe piata de produse inovative alaturi de clienti din SUA,
Europa (UK, Germania, Romania), Orientul Mijlociu (Israel, Kuweit) si Asia (Singapore). In
prezent, Softbinator Technologies are aproximativ 180 de angaijati si colaboratori ce fsi
desfasoara activitatea atat in sediul din Bucuresti, cat si din Brasov, Constanta, Iasi si
Timisoara.

Conceptul Softbinator a prins contur inca din anul 2011. Compania doreste sa demonstreze
ca programatorii romani reprezinta una dintre cele mai importante forte ale transformarii
digitale. Motto-ul Softbinator este: “We build tech for humanity”.

Softbinator Technologies furnizeaza servicii pentru clienti din diverse domenii, precum
educatie, lifestyle/domeniul medical si sanatate, plati electronice, comert electronic si
marketplace-uri, online gaming, digital banking (inclusiv crypto), Internet of Things (IoT) sau
automotive, cu un focus puternic pe tehnologii de varf cum ar fi: Blockchain, Inteligenta
Artificiala si DevOps.

Dincolo de activitatea de business, Compania sustine si colaboreaza cu Softbinator
Foundation, organizatie non-profit prin care a construit si mentinut activa comunitatea “Talks
by Softbinator”, care de aproape 10 ani consolideaza brandul de angajator al companiei. Prin
intermediul comunitatii a fost organizata cea mai longeviva serie de evenimente de tip
intalniri/conferinte destinate programatorilor din Romania: peste 150 editii cu peste 300 de
vorbitori locali si internationali.

PORTOFOLIU COMPLET DE PRODUSE SI SOLUTII

= > &r O @]

Ux/ul Software DevOps Agile Consultancy
Design Development Process Testing Services
GRUPUL SOFTBINATOR

La 30 iunie 2022, structura organizatorica a Softbinator Technologies este urmatoarea:
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WISEUP (Wise Tech Unit SRL)

WiseUp a fost infiintata in 2016, initial, ca o agentie de consultanta de produs, si a trecut prin
mai multe iteratii, pana a ajuns la un model de business stabil si scalabil la finalul lui 2019,
cand a inceput si expansiunea pe pietele nord Americane. Din punct de vedere pur contabil,
ofera servicii de dezvoltare software, UI/UX, QA si Management de Produs, dar din punct de
vedere business reprezinta partenerul de dezvoltare produs pentru clientii sdi, oferind servicii
integrate de produs.

Principalul avantaj competitiv al WiseUp, este faptul ca formeaza si lucreaza cu profesionisti
care au un profil de tip T. Profilul T se refera la profesionisti care sunt generalisti pe o suitad
de domenii conectate si specialisti pe unul dintre ele. Acest aspect se impleteste cu alinierea
la tehnologiile cu cea mai rapida crestere pe piata nord americana: React.Js si Node.Js cu
AWS pentru dezvoltare software si devops, si Figma pentru UI/UX.

in 2021, WiseUp a inceput colaborarea cu multiplii clienti activi in zona de asigurari, o piata
care valoreaza peste 1 trilion de dolari, management de reclame digitale si Internet of Things,
extinzand contractele noi castigate in 2021 si pe anul 2022.

IXPERI (Ixperi Product Design SRL)

Ixperi este un studio de Digital Product Design infiintat in martie 2021, ce se diferentiaza de
alte agentii clasice prin modul unic de lucru si structura echipelor, de tip product squads,
structurd intalnita in echipe de elita din mari companii precum Spotify, Meta sau Google.

Ixperi construieste pe o baza foarte solid3, fiind fondatd de Radu Vucea, un nume in design-
ul digital romanesc, cu o experienta de peste 17 ani in crearea de produse B2B si B2C. Un alt
diferentiator major al Ixperi in piata este miza pe un departament solid de research, un lucru
foarte rar intalnit in studiouri de design, dar si un parteneriat solid cu o scoala de Product
Design, ceea ce faciliteaza atragerea de talent.

Inca de la inceput, clientii au recunoscut rapid valoarea pe care Ixperi o oferd prin modul de
lucru si expertiza cu care vine, astfel lucrand cu clienti din variate industrii, de la Fintech la
Health & Fitness, Beauty & Wellness, Hospitality, Social media si Crypto, reusind sa se extinda
in diverse arii geografice, de la SUA pana in Europa si Asia.

[E-SPRES-OH] (Espresoh Tech SRL)

[e-spres-oh] este o companie de software din Timisoara, specializatéd in dezvoltarea de
proiecte end-to-end inovatoare. Cu o activitate de peste un deceniu, [e-spres-oh] livreaza
produse si servicii software complexe, pentru clienti din toata lumea.

[e-spres-oh] este 0 companie matura, cu un management cu background solid in Business
Analysis, Product Ownership si Software Development. Echipa este formata din peste 40 de
programatori, designeri UX/UI si Project Managers, angajati si colaboratori permanenti, cu
experienta in dezvoltarea de aplicatii software folosind tehnologii de ultimd generatie. Mizand
pe scalabilitate, flexibilitate, cros-functionalitate si autonomie, echipele [e-spres-oh] pot livra
tot spectrul de servicii software necesare dezvoltarii unui produs de succes, printr-o
metodologie de tip Agile perfectionata de-a lungul anilor.

[e-spres-oh] are in prezent clienti in domenii precum: Marketing, Legal, Property Maintenance,
Real Estate, Fintech si (Family) Safety, iar in trecut a mai lucrat cu clienti din domenii ca
Education, Transport (Aviation & Car Rentals) si City Management.

Clientii principali ai [e-spres-oh] sunt din Statele Unite ale Americii, iar o pondere mai mica se
afla in Europa.
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DIGITAL TAILORS (Overwatch Studios SRL & Littleland SRL)

Digital Tailors este o companie de product marketing pentru startup-uri si companii de
tehnologie. Agentia lucreaza doar cu produse din industria IT&C si ofera servicii complete de
marketing de produs, de la etapa de design si concepere a produsului, pana la validare, testare
de piata, pozitionare si strategie de lansare.

Activitatea agentiei este sustinuta de o echipa de 10 oameni si o suita de colaboratori, oferind
servicii integrate de marketing, inclusiv: content marketing, social media marketing,
performance marketing, design & grafica, project management, dar si consultantd si
workshop-uri de product marketing.

in portofoliul agentiei se regdsesc atat clienti B2B, cat si clienti B2C, din verticale de business
precum developer tools, business apps, blockchain, educational apps, entertainment apps.
Portofoliul agentiei cuprinde clienti din Romania, Germania si SUA, toate produsele adresand
piata globala.
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EVENIMENTE CHEIE IN S1 2022

ADUNAREA GENERALA A ACTIONARILOR DIN DATA DE 7 FEBRUARIE 2022

In data de 7 februarie 2022, au avut loc Adunarea Generald Ordinard si Extraordinara a
Actionarilor Softbinator Technologies. Pentru ambele adunari, cvorumul legal si statutar a fost
constituit la prima convocare.

In cadrul AGA, actionarii au votat pentru modificarea Consiliului de Administratie al Companiei.
Astfel, a fost aprobatd incetarea mandatului de membru al Consiliului de Administratie al
IVYLON MANAGEMENT SRL. De asemenea, a fost aprobatd numirea in Consiliul de
Administratie a IMPETUM MANAGEMENT SRL, reprezentatda de Andrei Valentin Cionca.
Mandatul aferent pozitiei expira la data de 16 aprilie 2025.

CONTRACT SEMNIFICATIV

Pe 31 martie 2022, Softbinator a reziliat si a incheiat un contract semnificativ pentru
dezvoltarea de software cu acelasi partener de afaceri (dar o societate diferitd), o companie
de e-commerce din SUA. Valoarea contractului este de 2.701.440 lei si este scadent la data
de 31 martie 2023.

ADUNAREA GENERALA A ACTIONARILOR DIN DATA DE 13 APRILIE 2022

In data de 13 aprilie 2022, au avut loc Adunarea Generald Ordinard si Extraordinard a
Actionarilor Softbinator Technologies. Pentru ambele adunari, cvorumul legal si statutar a fost
constituit la prima convocare.

In cadrul AGA, actionarii au votat in favoarea aprobarii: Raportului Anual 2021 si situatiilor
financiare individuale, repartizarii profitului net aferent anului 2021, Bugetului de Venituri si
Cheltuieli 2022, Politicii de Remunerare a membrilor Consiliului de Administratie.

De asemenea, actionarii Softbinator au aprobat in cadrul AGEA operatiune de majorare a
capitalului social al companiei cu suma de 924.021 lei, de la valoarea de 102.669 lei, la
valoarea de 1.026.690 lei, prin emisiunea a 9.240.210 actiuni noi. Astfel, fiecarui actionar ce
detinea actiuni CODE la data de inregistrare stabilitd de AGEA i-au fost alocate 9 actiuni
gratuite la fiecare 1 actiune detinutd. Data de inregistrare pentru aceastd operatiune a fost 4
august, ex data, 3 august, si data platii 5 august.

In cadrul AGEA, actionarii au votat in favoarea implementarii programului ,,Stock Option Plan”,
pentru stimularea angajatilor si persoanelor cheie sub forma optiunii de a achizitiona actiuni
la un pret preferential.

PRIMIREA CIIF DE LA ASF PENTRU MAJORAREA CAPITALULUI SOCIAL

in data de 4 mai 2022, a fost finalizatd majorarea de capital social a Softbinator cu 26.690
de actiuni noi, care au fost emise in urma Rezolutiei Adundrii Generale Extraordinare a
Actionarilor a Softbinator Technologies din data de 13.04.2022. Majorarea capitalului social al
Companiei de la suma de 100.000 la 102.669 lei a fost efectuata in scopul achizitionarii
WiseUp, un dezvoltator local de produse software. Operatiunea a fost inregistratd de catre
registrul Comertului in data de 15.02.2022.

DESCHIDEREA UNUI SPATIU DE LUCRU IN SILICON VALLEY, S.U.A.

In data de 19 mai 2022, Softbinator a deschis un spatiu de lucru in Silicon Valley, S.U.A.,
care va fi urmata de infiintarea unei societati cu raspundere limitata. Softbinator isi propune
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ca peste 70% dintre clientii noi care se vor aldtura companiei pana la sfarsitul anului 2022 sa
provina de pe piata din S.U.A.

ACHIZITIE E-SPRES-OH

In data de 22 iunie 2022, Softinator a finalizat achizitia companiei E-spres-oh, companie
locala specializata in dezvoltarea de software, consultanta, testare si UI/UX. Pretul tranzactiei
este de 600.000 USD platit in numerar, plus actiuni ale companiei reprezentand echivalentul
profitului inregistrat pe parcursul anului 2022 inmultit cu 2,2.

ACHIZITIE DIGITAL TAILORS

In data de 23 iunie 2022, Softbinator a finalizat achizitia companiei Digital Tailors, companie
specializatd in marketing de produs. Pretul tranzactiei este de 300.000 USD si va fi platit atat
in numerar, cat si in actiuni ale Companiei.

NOUL SEDIU CENTRAL

In data de 30 iunie 2022, Softbinator a anuntat noul sediu central al companiei, situat in
str. Costache Negri 1-5, etaj 4, sector 5, Bucuresti. La noul sediu, echipa Softbinator
beneficiaza de un spatiu de lucru de aproximativ 1.000 mp care va permite colaborarea,
conectarea, concentrarea, invatarea, expunerea la cultura organizationala intre membrii
echipei, fiind totodata in apropierea cartierului Cotroceni, parcurilor Cismigiu si Izvor, dar si a
hub-urilor universitare precum Universitatea Politehnica si Universitatea din Bucuresti, ambele
detinand un rol esential in strategia educationald si de recrutare a Companiei.

INCHEIEREA UNUI CONTRACT SEMNIFICATIV

In data de 13 iulie 2022, Softinator a semnat un contract semnificativ pentru dezvoltarea
de software cu o entitate ce nu poate fi divulgatd, care activeaza in domeniul comertului
electronic si este localizat in S.U.A. Valoarea contractului este de 322.560 USD si este scadent
la data de 12 iulie 2023.

INCHEIEREA UNUI CONTRACT SEMNIFICATIV

In data de 5 august 2022, Softinator a semnat un contract semnificativ pentru dezvoltarea
de software cu o companie B2C, care este localizata in Silicon Valley, S.U.A. Valoarea
contractului este de 1.869.867 lei (fara TVA) si este scadent la data de 24 martie 2023.

MAJORAREA CAPITALUI SOCIAL

In data de 5 august 2022, a fost finalizata operatiunea de majorare a capitalului social prin
capitalizarea profiturilor din anii precedenti. Prin urmare, actionarii CODE au primit in conturile
lor de tranzactionare actiuni gratuite, in proportie de noua (9) actiuni nou-emise pentru fiecare
0 (1) actiune detinutd. In urma majordrii capitalului social, capitalul social al Softbinator
Technologies S.A. de 1.026.690 lei este impartit in 10.266.900 actiuni nominative cu o valoare
nominala de 0,1 lei per actiune.
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ANALIZA REZULTATE FINANCIARE

ANALIZA P&L CONSOLIDAT

Inca de la listarea pe piata AeRO a Bursei de Valori Bucuresti, Softbinator Technologies a
prezentat drept activitate de interes major desfasurarea unei campanii de M&A, cu scopul de
a construi un ecosistem — grup de companii, generator de solutii complexe. Astfel, in mai putin
de 1 an, au fost integrate sub umbrela Softbinator cinci societati in care compania detine
controlul. Cu toate acestea, Softbinator nu indeplineste criteriile ce fac obligatorie intocmirea
situatiilor financiare consolidate conform OMF 1802/2014. Totusi, conducerea considera ca
fiind relevantd prezentarea rezultatelor intregului grup, intocmite conform principiilor de
consolidare.

Veniturile, precum si profitul net generate de Grup sunt duble fata de performanta individuala,
ceea ce valideaza strategia de M&A a Softbinator. Veniturile din exploatare consolidate
generate in primele sase luni ale anului 2022 s-au ridicat la 16,8 milioane de lei. Jumatate din
aceastd suma a fost generata de Softbinator (rezultat individual de 8,3 milioane de lei), urmata
de [Es-pres-oh] (4,9 milioane de lei), WiseUP (2,4 milioane de lei), Ixperi (1 milion de lei) si
Digital Tailors (0,5 milioane de lei). Tranzactiile intragrup, care au fost excluse din consolidarea
veniturilor, au insumat 341 de mii de lei, fiind excluse si din cheltuielile cu terti la consolidare.

In ceea ce priveste rezultatul operational, toate companiile Grupului au inregistrat o evolutie
pozitiva in prima jumatate a anului, inchizand S1 2022 cu un rezultat consolidat de 3,6 milioane
de lei. Rezultatul financiar a fost pozitiv, ridicandu-se la 1 milion de lei, ceea ce a dus la un
profit brut de 4,6 milioane de lei si un profit net de 4,1 milioane de lei.

In ceea ce priveste profitabilitatea, marja la nivel de Grup a fost de 24%, ins& marja difera de
la 0 companie la alta. Cea mai mica marja a fost inregistrata de [Es-pres-oh]. Acest lucru se
datoreaza faptului ca birourile [Es-pres-oh] au sediul in Timisoara, iar costurile legate de chirii,
utilitati si mentenanta nu au putut fi transferate companiei mama, asa cum s-a intdmplat in
cazul altor entitdti, unde noile birouri ale Softbinator din Opera Center deservesc toate
companiile din Grup. Pe de alta parte, Littleland SRL a generat o marja neta de 96% - aceasta
companie reprezinta linia de business de consultanta a Digital Tailors. Astfel, aceasta entitate
nu are alte costuri in afara de taxele datorate.

PIERDERES12023  TECHNolootes WISETECH  ppopicr ESPRESOM  LITTLE OYESnplod coneoipar
((13)) SA DESIGN SRL* SRL

Venituri din exploatare 8.276.908 2.420.136 1.014.084 4.864.219 115.144 425.190 16.774.289
Cheltuieli din exploatare 6.974.653 1.787.233 565.053 3.945.492 1.691 280.840 13.213.570
Rezultat operational 1.302.255 632.903 449.031 918.727 113.453 144.350 3.560.719
Rezultat financiar 871.862 46.828 (7.689) 92.660 (131) 1.003.530
Venituri totale 9.245.965 2.487.739 1.026.864 5.005.952 115.144 425.190 17.965.462
Cheltuieli totale 7.071.848 1.808.008 585.522 3.994.565 1.691 280.971 13.401.213
Rezultat brut 2.174.117 679.731 441.342 1.011.387 113.453 144.219 4.564.249
Rezultat net 1.880.307 655.530 430.244* 837.915 109.999 139.967 4.053.962

*75% din rezultatul net al Ixperi Product Design SRL revine Softbinator Technologies S.A., 25% fiind aferent
Intereselor minoritare.
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ANALIZA P&L INDIVIDUAL

In prima jumétate a anului 2022, Softbinator Technologies a generat la nivel individual venituri
totale de 9,2 milioane de lei, o crestere de 20% fata de performanta individuala din S1 2021,
in timp ce costurile totale s-au ridicat la 7,1 milioane de lei, o majorare de 16% in comparatie
cu aceeasi perioada a anului trecut. Performanta excelenta si controlul continuu al costurilor
au generat un rezultat brut de 2,2 milioane de lei, o crestere cu 34%, si un rezultat net de
1,9 milioane de lei, 0 majorare cu 35% fata de anul trecut.

Veniturile din exploatare s-au ridicat la 8,3 milioane de lei in S1 2022, inregistrand o crestere
de 9% fata de anul precedent. Cifra de afaceri neta a fost de 8 milioane de lei, dintre care 7,7
milioane de lei au corespuns activitatii preponderente, in timp ce 0,2 milioane au fost obtinute
din servicii conexe: training, BPO, consultanta software. Cresterea cifrei de afaceri a fost
determinatd de cele sapte noi contracte obtinute in S1 2022, majoritatea dintre ele cu clienti
din Statele Unite. Trei dintre aceste proiecte au activitate in zona de blockchain, iar celelalte
in domeniul medical, social media si in segmentul instrumentelor de editare video. Veniturile
din productia de imobilizari corporale s-au ridicat la 0,3 milioane de lei, inregistrand o scadere
de 1% in comparatie cu S1 2022, suma reprezentata de dezvoltarea Softbinator Magic Stack.

Cheltuielile din exploatare au crescut mai lent decat veniturile, inregistrand o majorare de
16% fata de anul trecut, costurile totale ridicandu-se la 7 milioane de lei. Cea mai mare
contributie la aceste costuri au avut-o cheltuielile cu personalul, care au crescut cu 11% in
comparatie cu semestrul anterior, ajungand la 3,6 milioane de lei. Din aceste costuri, 3,2
milioane de lei au fost costurile pentru dezvoltatori si 0,4 milioane de lei costurile pentru
personalul operational. Al doilea cel mai important cost a fost reprezentat de cheltuielile cu
tertii, care aproape s-au dublat, ajungand la 2,6 milioane de lei. Din aceste sume, 52% au
fost costuri din subcontractarea serviciilor de dezvoltare software, iar 17% cheltuieli cu
Consiliul de Administratie.

Alte tipuri de cheltuieli au contribuit cu mai putin de 5% din costurile totale. Cheltuielile cu
chirii, utilitdti si mentenantd au scazut cu 26%, ajungand la 0,3 milioane de lei, datoritd
negocierii ferme a companiei in legatura cu reducerea chiriei pentru noul sediu din cadrul
Opera Center. In afarad de acestea, pozitia include si cheltuieli aferente leasing-ului de
echipamente, precum si utilitatile si mentenanta spatiului de lucru. Cheltuielile cu transport si
deplasari au ajuns la 0,2 milioane de lei si includ cheltuielile aferente deplasarilor in SUA, dar
si cele generate de participarea la diferite evenimente de networking, de pregatire
profesionald pentru angajati si deplasari in vederea campaniei de M&A. Cheltuielile cu
amortizarea si ajustarile de valoare au crescut cu 27%, ajungand la 0,2 milioane de lei, in
timp ce cheltuielile cu materialele au crescut pana la 87 mii de lei, crestere datorata investitiilor
in materialele si renovarea noului spatiu de lucru din Opera Center.

Rezultatul operational a scazut cu 20%, ajungand la 1,3 milioane de lei, dar veniturile
financiare au crescut de aproape 11 ori, ajungand la 1 milion de lei, reprezentand veniturile
din dividende primite de la companiile din grup, ca rezultat al activitatii de M&A, in valoare de
0,8 milioane de lei, precum si venituri din diferentele de curs valutar si venituri din dobanzi.
Cheltuielile financiare au ramas la acelasi nivel cu al celor din primul semestru al anului 2021,
ridicandu-se la 0,1 milioane de lei, dintre care 30 de mii de lei reprezentand dobanzi pentru
creditul IMM Invest si creditele pentru doua autoturisme, in timp ce 69 de mii de lei au fost
cheltuieli din diferente de curs valutar. Acestea au determinat un rezultat financiar pozitiv de
0,9 milioane de lei, fata de o pierdere financiara de 3 mii de lei in S1 2021.
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CONT DE PROFIT SI PIERDERE (LEI) S1 2021 S1 2022 %o

Venituri din exploatare 7.626.200 8.276.908 9%
Cheltuieli din exploatare 5.997.701 6.974.653 16%
Rezultat operational 1.628.499 1.302.255 -20%
Rezultat financiar (2.932) 871.862 29.836%
Venituri totale 7.717.623 9.245.965 20%
Cheltuieli totale 6.092.056 7.071.848 16%
Rezultat brut 1.625.567 2.174.117 34%
Rezultat net 1.392.225 1.880.307 35%

ANALIZA BILANT CONSOLIDAT

La nivel consolidat, totalul activelor se ridica la 26,5 milioane de lei, unde cea mai mare
contributie a fost adusa de Softbinator Technologies, urmata de [Es-pres-oh], care a contribuit
in principal cu creante comerciale de 1,1 milioane de lei si cu o pozitie de numerar de 0,4
milioane de lei, urmata de WiseUP — cu creante comerciale de 0,8 milioane de lei si o pozitie
de numerar de 0,3 milioane de lei. Per total, toate entitatile din Grup au avut o pozitie de
numerar solida, in timp ce nivelul de creante comerciale reflecta activitatea si arata facturile
de incasat.

La nivelul datoriilor, cele de la nivel consolidat s-au ridicat la 13 milioane de lei, dintre care
11,2 milioane de lei sunt datorii curente si pe termen lung ale Softbinator, iar suma ramasa
reprezintd in principal alte datorii pe termen scurt ale entitatilor din grup, reprezentand salarii
si taxe datorate la data de 30 iunie 2022. In plus, WiseUP a avut credite bancare in valoare
de aproximativ 0,4 milioane de lei. In ceea ce priveste capitalurile proprii, acestea sunt in
mare parte tot ale Softbinator Technologies, la care se adauga profitul pentru exercitiul
financiar al celorlalte entitati, insumand un total de 13,6 milioane de lei.

E:E:ﬁﬂ%m oF SRR e e B O AN L R eH  CONSOLIDAT
30.06.2022 (LEI) SA SRL DESIGN SRL

Active imobilizate 14.500.678  350.866 132.854 71.300 - 9317  14.940.663
Active circulante 7.949.565  1.087.021 549713 1.540.775  112.335 150.134  11.398.543
ﬁ]h:\'/t:r';" inregistrate 181.598 8.622 4.071 13.815 - - 208.106
TOTAL ACTIV 22.631.841 1.446.509  686.638 1.625.890 112.335 168.451  26.547.312
Datorii curente 11.015.940  709.612 256.380 787.255 2.095 28244  12.676.386
:ﬂ?g’r" pe termen 201.230 62.280 - - - - 263.510
Provizioane - 18.847 - - - - 18.847
Total Datorii 11.217.170  790.739 256.380 787.255 2.095 28244  12.958.743
Capitaluri propri 11414671  655.770 430.258 838.635  110.240 140.207  13.588.569

TOTAL CAPITALURI

PROPRII SI 22.631.841 1.446.509 686.638 1.625.890 112.335 168.451 26.547.312
DATORII
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Urmatorii indicatori sunt prezentati pentru a ilustra evolutia de la 30 iunie 2021, pentru care
sunt expuse rezultatele Softbinator Technologies S.A., la 30 iunie 2022, moment in care au
fost deja consolidate bazele grupului Softbinator:

SOFTBINATOR GRUP

INDICATORI DE BILANT (LEI) TECHNOLOGIES SA SOFTBINATOR

30.06.2021 30.06.2022
Active imobilizate 934.663 14.940.663 1599%
Active circulante 3.464.988 11.398.543 329%
Cheltuieli inregistrate in avans 114.028 208.106 183%

TOTAL ACTIV 4.513.679 26.547.312
Datorii curente 1.762.962 12.676.386 719%
Datorii pe termen lung 208.865 263.510 13%
Provizioane 8.616 18.847 219%
Total Datorii 1.980.443 12.958.743 654%
Capitaluri proprii 2.533.236 13.588.569 536%

TOTAL CAPITALURI PROPRII SI DATORII 4.513.679 26.547.312

ANALIZA BILANT INDIVIDUAL

In primele sase luni din 2022, activele la nivel individual au crescut cu 66%, ajungand la 22,6
milioane de lei. Aceasta a fost determinata de o crestere de 190% a activelor imobilizate, care
au ajuns la 14,5 milioane de lei. Cresterea a fost determinata aproape exclusiv de imobilizarile
financiare, care au crescut cu 225%, de la 4 milioane de lei la 12,9 milioane de lei, ca urmare
a activitatii de M&A din S1 2022 si a cresterii participatiilor in alte entitati. De asemenea, este
si un efect al celor 0,5 milioane de lei suplimentare din imobilizarile in curs de investitie, care
reprezintd imbundtdtirile aduse Softbinator Magic Stack de la data ultimei receptii si
implementarea unui sistem ERP in companie. Imobilizarile necorporale au scazut cu 31%,
pana la 0,4 milioane de lei, reprezentand Softbinator Magic Stack, in timp ce imobilizarile
corporale au crescut cu 31%, pana la 0,7 milioane de lei, reprezentand echipamente de lucru,
amenajarea noului birou si doua autoturisme.

Activele circulante au scazut cu 6% de la inceputul anului, ajungand la 8 milioane de lei.
Principala pozitie din aceastd categorie este reprezentata de casa si conturi la banci, care au
crescut cu 17% de la inceputul acestui an, ajungand la 4,8 milioane de lei datoritd afacerii in
crestere si a nivelului excelent de incasari de la clienti. Creantele au inregistrat o scadere de
28% de la inceputul anului, ajungand la 3,2 milioane de lei. Alte active se ridica la 0,2 milioane
de lei, o crestere de 71% si reprezintd TVA de recuperat, precum si garantii de recuperat de
la fostul birou. Cheltuielile inregistrate in avans au crescut cu 3%, pana la 0,2 milioane de lei
si reprezinta, in special, cheltuieli pentru contractele aferente abonamentelor anuale pentru
instrumentele de lucru si cele aferente chiriei si asigurarii pentru echipamente.

Datoriile au crescut cu 284% de la inceputul anului, de la 2,9 milioane de lei la 11,2 milioane
de lei, determinate de o crestere de 327% a datoriilor curente, care au ajuns la 11 milioane
de lei. Aceasta crestere a fost rezultatul datoriilor pe termen scurt, care au crescut de sase
ori, ajungand la 9,8 milioane de lei. In cadrul datoriilor pe termen scurt sunt incluse si sumele
de plata referitoare la contractele de achizitie a partilor sociale rezultate din activitatea de
M&A din anul 2022, ce se vor deconta in proportie de 63% prin acordarea de actiuni. Tot aici
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sunt incluse si altele, precum salariile, taxele salariale aferente lunii iunie si a impozitului pe
profit. Datoriile bancare pe termen scurt sunt stabile de la inceputul anului 2022, ridicandu-se
la 0,8 milioane de lei, dintre care 91% reprezinta linia de credit IMM Invest. Datoriile catre
furnizori s-au ridicat la 0,4 milioane de lei si reprezinta datoriile pentru luna curenta. Datoriile
pe termen lung au scazut cu 14% de la inceputul anului si s-au ridicat la 0,2 milioane de lei,
reprezentand creditul pentru cele doud autoturisme.

Capitalurile proprii au crescut cu 6% in S1 2022, ajungand la 11,4 milioane de lei. Diferenta a
fost determinatd de o crestere de 900% a capitalului subscris si varsat, care a crescut de la
0,1 milioane la 1 milion datorita capitalizarii profiturilor din ultimii ani si a distribuirii catre
investitori @ 9 actiuni gratuite pentru fiecare actiune detinuta. Primele de capital au ramas
constante, ridicandu-se la 1,7 milioane de lei, reprezentand primele de emisiune pentru
operatiunea de achizitionare a WiseUP, in timp ce rezerva legald a crescut pana la 0,8 milioane
de lei.

INDICATORI DE BILANT (LEI) 31.12.2021 30.06.2022

Active imobilizate 5.000.353 14.500.678 190%
Active circulante 8.474.515 7.949.565 -6%
Cheltuieli inregistrate in avans 177.002 181.598 3%
TOTAL ACTIV 13.651.870 22.631.841

Datorii curente 2.579.902 11.015.940 327%
Datorii pe termen lung 233.629 201.230 -14%
Provizioane 103.975 - -100%
Total Datorii 2.917.506 11.217.170 284%
Capitaluri proprii 10.734.364 11.414.671 6%

TOTAL CAPITALURI PROPRII SI DATORII 13.651.870 22.631.841
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INDICATORI LA 30.06.2022

Indicatori de rentabilitate

Marja EBITDA

Marja profitului net

Rentabilitatea capitalurilor
proprii

Rentabilitatea activelor

Productivitatea muncii

Indicatori de capitalizare

Solvabilitatea patrimoniala

Gradul de indatorare

19

EBITDA
Cifra de afaceri

Profit net
Cifra de afaceri

Profit net
Capitaluri proprii

Profit net
Total active

Cifra de afaceri
Numarul mediu de angajati

Capitaluri proprii
Total active

Capital imprumutat > 1an
Capital propriu

18,4%

23,6%

16,5%

8,3%

134.804 LEI

50,4%

0,02
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CONT DE PROFIT SI PIERDERE CONSOLIDAT

SOFTBINATOR IXPERI

CONT DE PROFIT SI PIERDERE S1 2022 (LEI) TECHNOLOGIES LLlE PRODUCT S=dasell fnEl L el CONSOLIDAT
UNIT SRL TECH LLC SRL  STUDIOS SRL

SA DESIGN SRL
Venituri din exploatare, din care: 8.276.908 2.420.136 1.014.084 4.864.219 115.144 425.190 16.774.289
Cifra de afaceri nets, din care: 7.953.449 2.420.132 1,014.083 4.859.559 115.144 425.190 16.446.165
Cifra de afaceri neta corespunzdtoare activitafii 7.734.501 2.420.132 1.014.083 4.859.559 115.144 425.190 16.227.217

preponderente efectiv desfasurate

Venituri din productia de imobilizari necorporale 308.846 - - - - - 308.846
Alte venituri din exploatare 14.613 4 1 4.660 - - 19.278

Cheltuieli din exploatare, din care: 6.974.653 1.787.233 565.053 3.945.492 13.213.570
Cheltuieli cu materialele 86.885 72.299 351 1.644 - 806 161.985
Cheltuieli cu chirii, utilitati, mentenanta 296.756 12.008 - 118.828 - - 427.592
Cheltuieli cu transport si deplasari 237.475 1.882 25 207 - - 239.589
Cheltuieli cu tertii 2.634.161 1.026.082 404.380 2.814.622 1.691 243.337 6.782.881
Cheltuieli cu personalul 3.563.996 633.178 160.158 923.460 - 34.960 5.315.752
Cheltuieli cu amortizarea si ajustarile de valoare 160.172 41.781 138 21.205 - 1.737 225.033
Alte cheltuieli de exploatare (4.792) 3 1 65.526 - - 60.738

Rezultat operational 1.302.255 632.903 449.031 918.727 144.350 3.560.719
Venituri financiare 969.057 67.603 12.780 141.733 - - 1.191.173
Cheltuieli financiare 97.195 20.775 20.469 49.073 - 131 187.643

Rezultat financiar 871.862 (7.689) 1.003.530
Venituri totale 9.245.965 2.487.739 1.026.864 5.005.952 115.144 425.190 17.965.462
Cheltuieli totale 7.071.848 1.808.008 585.522 3.994.565 1.691 280.971 13.401.213

Rezultat brut

2.174.117

679.731

441.342

1.011.387

113.453

144.219

4.564.249

Impozitul pe profit/alte impozite

Rezultat net

293.810
1.880.307

24.201
655.530

11.098
430.244

173.472
837.915

3.454
109.999

4.252
139.967

510.287
4.053.962
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BILANT CONSOLIDAT

ey ewolocits VISR mooucr SR VTR VStubios  cowsouoar
Active imobilizate, din care: 14.500.678 ‘ 350.866 14.940.663
Imobilizéri necorporale 357.299 123.743 - - - - 481.042
Imobilizéri corporale 655.702 199.227 3.166 71.300 - 9.317 938.712
Imobilizari financiare 12.940.592 27.896 - - - - 712.339
Fond comercial - - - - - - 12.131.797
Imobilizdri in curs de investitie 547.085 - 129.688 - - - 676.773

Active circulante, din care: 7.949.565 1.087.021 549,713 1.540.775 159.134 11.398.543
Creante 3.196.188 764.541 238.504 1.117.848 - 110.547 5.427.628
Creante comerciale 2.992.361 750.677 235.298 1.064.306 - 41.501 5.084.143
Alte active 203.827 13.864 3.206 53.542 - 69.046 343.485
Casa si conturi la banci 4.753.377 322.480 311.209 422,927 112.335 48.587 5.970.915

Cheltuieli inregistrate in avans 181.598 ‘ 8.622 4.071 13.815 - 208.106
TOTAL ACTIV 22.631.841 ‘ 1.446.509 686.638 1.625.890 112.335 168.451 26.547.312
Datorii curente, din care: 11.015.940 ‘ 709.612 256.380 787.255 2.095 28.244 12.676.386
Furnizori terti 444.412 198.069 65.848 376.219 200 520 1.085.268
Datorii cu societdtile afiliate - - 123.140 - - - 0
Datorii bancare 815.745 312.142 - - - - 1.127.887
Datorii fata de actionari - - 3.584 2.700 - - 6.284
Alte datorii pe termen scurt 9.755.783 199.401 63.808 408.336 1.895 27.724 10.456.947

Datorii pe termen lung, din care:

201.230

263.510
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Datorii bancare
Provizioane

Total Datorii

201.230

62.280
18.847

256.380

787.255

263.510
18.847
12.958.743

11.217.170 790.739
11.414.671

Capitaluri proprii, din care:

Capital subscris si varsat 1.026.690 200 12 600 200 200 1.026.690

Prime de capital 1.747.331 - - - - - 1.747.331

Rezerve legale 770.343 40 2 120 40 40 770.585

Castiguri legate de instrumentele de 5.990.000 _ ) _ . ) 5.990.000
capitaluri proprii

Profitul sau pierderea reportata - - - - 1 - 1
final:\::ci):rtm sau pierderea exercitiului 1.880.307 655.530 430.244 837.915 109.999 139.967 4.053.962

TOTAL CAPITALURI PROPRII SI

1.446.509

686.638

1.625.890

112.335

168.451

26.547.312

DATORII
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CONT DE PROFIT SI PIERDERE
INDIVIDUAL

CONT DE PROFIT SI PIERDERE (LEI) S1 2021 S1 2022

Venituri din exploatare, din care: 7.626.200 8.276.908
Cifra de afaceri net3, din care: 6.704.947 7.953.449 19%
oreponderente ofect destisurate. 6680624 7734501 16%
Venituri din productia de imobilizaéri necorporale 311.269 308.846 -1%
Alte venituri din exploatare 609.984 14.613 -98%

Cheltuieli din exploatare, din care: 5.997.701 6.974.653
Cheltuieli cu materialele 23.446 86.885 271%
Cheltuieli cu chirii, utilitdti, mentenanta 399.314 296.756 -26%
Cheltuieli cu transport si deplasari 2.479 237.475 9.479%
Cheltuieli cu tertii 1.343.584 2.634.161 96%
Cheltuieli cu personalul 3.199.865 3.563.996 11%
Cheltuieli cu amortizarea si ajustdrile de valoare 126.175 160.172 27%
Alte cheltuieli de exploatare 902.838 (4.792) -101%
Rezultat operational 1.628.499 1.302.255 -20%
Venituri financiare 91.423 969.057 960%
Cheltuieli financiare 94.355 97.195 3%
Cheltuieli cu dobéanzile 28.537 28.621 0%
Alte cheltuieli financiare 65.818 68.574 4%
Rezultat financiar (2.932) 871.862 29.836%
Venituri totale 7.717.623 9.245.965 20%
Cheltuieli totale 6.092.056 7.071.848 16%
Rezultat brut 1.625.567 2.174.117 34%
Impozitul pe profit/alte impozite 233.342 293.810 26%
Rezultat net 1.392.225 1.880.307 35%
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BILANT INDIVIDUAL

INDICATORI DE BILANT (LEI)

Active imobilizate, din care:

Imobilizari necorporale
Imobilizari corporale
Imobilizari financiare

Imobilizari in curs de investitie

31.12.2021

5.000.353
514.585
500.923

3.984.845

8.474.515

30.06.2022

14.500.678
357.299
655.702

12.940.592
547.085
7.949.565

%

190%
-31%
31%
225%

Active circulante, din care:
Creante
Creante comerciale

Creante cu societdti afiliate

Creante reprezentand dividende repartizate in cursul
exercitiului financiar

Alte active
Casa si conturi la banci
Cheltuieli inregistrate in avans
TOTAL ACTIV
Datorii curente, din care:
Furnizori terti
Datorii cu societatile afiliate
Datorii bancare
Alte datorii pe termen scurt
Datorii pe termen lung, din care:
Datorii bancare
Provizioane
Total Datorii
Capitaluri proprii, din care:
Capital subscris si varsat
Prime de capital
Rezerve legale
Castiguri legate de instrumentele de capitaluri proprii
Profitul sau pierderea reportata
Profitul sau pierderea exercitiului financiar

Repartizarea profitului

TOTAL CAPITALURI PROPRII SI DATORII

4.409.494
2.923.254
167.071

1.200.000

119.169
4.065.021
177.002
13.651.870
2.579.902
117.511
8.836
815.619
1.637.936
233.629
233.629
103.975
2.917.506
10.734.364
102.669
1.747.331
20.534
5.990.000
258.069
2.630.895
15.134
13.651.870

3.196.188
2.992.361

203.827
4.753.377
181.598
22.631.841
11.015.940
444.412
815.745
9.755.783
201.230
201.230
11.217.170
11.414.671
1.026.690
1.747.331
770.343
5.990.000

1.880.307

22.631.841

-28%
2%
-100%
-100%
71%
17%
3%
66%
327%
278%
-100%
0%
496%
-14%
-14%
-100%
284%
6%
900%
0%
3.652%
0%
-100%
-29%
-100%
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CASH FLOW INDIVIDUAL

CASH-FLOW (LEI)

Numerar la inceputul perioadei de raportare

Numerar la sfarsitul perioadei de raportare

30.06.2021

1.285.294
1.261.912

30.06.2022

4.065.021
4.753.377

Exploatare

Intrari de fluxuri numerar din:

Clienti 7.210.908 8.444.338
Iesiri de fluxuri de numerar pentru:

Achizitii de stocuri 8.214 61.152

Cheltuieli generate de exploatare si administrare 2.214.524 3.589.047

Salarii 3.065.058 3.415.895

Dobanzi 31.606 28.621

Impozit pe profit 178.743 1.067.029

Situatia neta fluxurilor de numerar din activitatea de exploatare

1.712.763

282.594

Activitatea investitionala

Intrari de fluxuri de numerar din:

Majorari capital social 63.000 -
Iesiri de fluxuri de numerar pentru:

Achizitii mijloace fixe 390.143 282.517

Imprumuturi acordate/leasing - 70.000

Situatia neta a fluxurilor de numerar din activitatea investitionala

-327.143

-352.517

Activitati financiare

Intrari de fluxuri de numerar din:

fmprumuturi 1.889.105 106.865

Dividende incasate - 790.694
Iesiri de fluxuri de numerar pentru:

Plata imprumuturi primite 2.454.249 139.280

Dividende 843.858 -

Situatia neta a fluxurilor de numerar din activitati financiare

Situatia neta a fluxurilor de numerar
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PERSPECTIVA ANULUI 2022

Bugetul de venituri si cheltuieli consolidat pentru anul 2022 al Softbinator Technologies a fost
aprobat de actionari in Adunarea Generald Ordinara a Actionarilor care a avut loc pe 13 aprilie
2022. Avand in vedere evolutia accelerata inregistratd de companie in prima jumatate a anului,
perspectivele pozitive pentru restul anului, precum si achizitile de companii noi in T2 2022
(Overwatch Studios SRL & Littleand SRL, Espresoh Tech SRL), conducerea Softbinator
Technologies a decis sa ofere actionarilor o actualizare in ceea ce priveste rezultatele estimate

pentru intregul an 2022.

Bugetul revizuit pentru 2022 este prezentat mai

jos:

2022 BVC

2022 BVC

aprobat revizuit 2

Venituri din exploatare, din care: 26.062.000 32.160.000 23%
Cifra de afaceri neta 24.948.000 31.800.000 27%
Venituri din productia de imobilizari necorporale 1.014.000 310.000 -69%
Alte venituri din exploatare 100.000 50.000 -50%

20.033.000 26.401.000  32%
Cheltuieli cu materialele 214.000 240.000 12%
Cheltuieli cu chirii, utilitati, mentenantd 979.000 979.000 0%
Cheltuieli cu transport si deplasdri 500.000 500.000 0%
Cheltuieli cu terti 5.322.000 12.400.000 133%
Cheltuieli cu personalul 11.702.000 11.702.000 0%
Cheltuieli cu amortizarea si ajustdrile de valoare 360.000 460.000 28%
Alte cheltuieli de exploatare 956.000 120.000 -87%
Venituri financiare 150.000 1.541.000 927%
Cheltuieli financiare 270.000 400.000 48%

Rezultat financiar

(120.000)

1.141.000

Venituri totale

26.212.000

Cheltuieli totale
Rezultat brut

Impozitul pe profit/alte impozite
Rezultat net

20.303.000
5.909.000

1.003.040 750.000

4.905.960

33.701.000
26.801.000
6.900.000

6.150.000

29%
32%
17%

25%

Bugetul consolidat prezentat mai sus include rezultatele avute in vedere de Softbinator
Technologies S.A. si de filialele sale la data publicarii acestui raport, adica: Wise Tech Unit
SRL, Ixperi Product Design SRL, Espresoh Tech SRL, Overwatch Studios SRL & Littleland SRL.
Bugetul revizuit nu ia in considerare alte potentiale noi tranzactii de M&A.
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RISCURI

Cele mai semnificative riscuri legate de activitatea Softbinator Technologies pentru a doua
jumatate a anului sunt prezentate mai jos. Cu toate acestea, riscurile prezentate in aceasta
sectiune nu includ toate acele riscuri asociate activitatii emitentului. Per total, pot exista alti
factori de risc si incertitudini pe care compania nu le cunoaste in momentul redactdrii acestui
document si care pot modifica rezultatele efective ale emitentului, conditiile financiare,
performanta si performanta in viitor si pot duce la o scadere a pretului actiunii companiei. De
asemenea, investitorii ar trebui sa efectueze verificarile prealabile necesare pentru a-si elabora
propria evaluare a oportunitdtii de investitie.

Riscul asociat cu persoanele cheie

Succesul si capacitatea de a livra proiecte clientilor depind in foarte mare masura de abilitatile
personalului, de motivatia precum si de loialitatea acestuia. Piata romaneasca de IT este una
foarte competitiva si, in consecinta, industria aduce cu sine un grad de risc privind retentia
angajatilor / colaboratorilor. Activand in aceasta industrie specializatd aflatd in plind
expansiune si care necesita, printre altele, cunostinte tehnice avansate, Emitentul depinde de
recrutarea si pastrarea personalului din conducere si a dezvoltatori si acordd un interes
deosebit acestui factor cheie (Emitentul a fost declarat Angajatorul Anului 2020 de
catre Senatului Universitatii din Bucuresti). Ca in cazul oricarei companii de profil, nu poate fi
exclusa posibilitatea ca, in viitor, compania sa nu isi poata pastra personalul cheie implicat in
activitatile companiei ori sa nu poata atrage alti membrii calificati in echipa de conducere sau
persoane cheie, ceea ce ar afecta pozitia de piata precum si dezvoltarea sa viitoare. Astfel,
intrucat pierderea membrilor din conducere, cat si a angajatilor cheie ar putea avea un efect
negativ semnificativ asupra activitatii, pozitiei financiare si rezultatelor operationale ale
companiei compania isi propune, printre altele, ca in anii urmatori sa implementeze programe
de ESOP (Employee Stock Option Plans), ca o modalitate de reducere a acestui risc.

Riscul privind concurenta

Schimbarea strategiei de catre competitorii existenti sau intrarea unora noi pe piata, in special
din afara Romaniei, cu bugete semnificative de a finanta cresterea agresivd, va intensifica
concurenta si va pune presiune asupra activitatii desfasurate de companie, avand riscul de a
inregistra o scadere a cifrei de afaceri sau a profitului.

Riscul pierderii reputatiei

Este un risc inerent activitatii Emitentului, reputatia fiind deosebit de importanta in mediul de
afaceri. Riscul privind reputatia este inerent activitatii economice a Softbinator Technologies.
Abilitatea de a pastra si de a atrage noi clienti depinde si de recunoasterea brandului
Softbinator Technologies si de reputatia acestuia pentru calitatea serviciilor oferite pe piata.
O opinie publica negativa despre Softbinator Technologies ar putea rezulta din practici reale
sau percepute in piata de securitate ciberneticd in general, cum ar fi neglijentd in timpul
furnizarii de servicii sau chiar din modul in care Softbinator Technologies isi desfasoard sau
este perceputd ca isi desfasoara activitatea. Pentru diminuarea acestui risc, Emitentul alocd
atentie si resurse in scopul dezvoltdrii unor relatii contractuale cu clienti si furnizari ce sunt
respectate intocmai, arata permanent transparentd in indeplinirea obligatiilor astfel asumate,
si, de asemenea, beneficiaza de indrumarea membrilor CA, cu o indelungatd experienta in
cladirea si mentinerea reputatiei in industrie.

Riscul asociat planului de dezvoltare a afacerii

Obiectivul strategic al Companiei este de a dezvolta in mod continuu relatiile cu clientii. Nu
poate fi exclusa posibilitatea ca Softbinator sa nu fie capabila sa extinda baza curenta de clienti
sau posibilitatea ca relatiile cu clientii existenti sa se deterioreze. Exista, de asemenea, si riscul

27 Softbinator

TECHNOLOGIES



ca Societatea sa nu fie capabila sa indeplineascd alte elemente din strategia pe care si-a
definit-o, adica: largirea fortei de vanzari, stabilirea de birouri locale in principalele orase ale
tarii, extinderea bazei de clienti si furnizarea de training-uri pentru un numar mai mare de
potentiali clienti, iar dezvoltarea si crearea de parteneriate strategice cu firme cu profile
similare sau complementare nu se vor dovedi de succes. Pentru a reduce acest risc, Compania
intentioneaza sa continue sa extinda oferta de produse si servicii si sa imbundtateasca
activitatile de marketing.

Riscul de pret

Riscul de pret reprezintd riscul ca pretul de piatd al produselor si serviciilor vandute de
companie sa fluctueze in asa masura incat sa faca neprofitabile contractele existente. In acest
sens, Emitentul include in contracte clauze contractuale care sa diminueze acest risc (clauze
de impreviziune / renegociere a pretului). In cazul preturilor fortei de munca (angajati sau
subcontractori), compania nu are contracte pe termen lung, cu livrari succesive si preturi fixe
cu clientii, putand astfel oferta in orice moment tindnd cont de situatia curentd. Compania
estimeaza ca orice crestere a costurilor cu forta de munca va afecta similar intreaga industrie,
nu doar Compania.

Riscul de cash-flow

Acesta reprezinta riscul ca societatea sa nu-si poata onora obligatiile de plata la scadenta. O
politica prudenta de gestionare a riscului de cash-flow implica mentinerea unui nivel suficient
de numerar, echivalent de numerar si disponibilitate financiard prin facilitdti de credit
contractate adecvat. Compania monitorizeaza nivelul intrarilor de numerar previzionate din
incasarea creantelor comerciale, precum si nivelul iesirilor de numerar previzionate pentru
plata datoriilor comerciale si a altor datorii. Datoritd acestui model de afaceri, care include
furnizarea de servicii de monitorizare sub o taxa fixa lunard, societatea reuseste sa mentina
un flux de numerar sanatos.

Riscul de contrapartida

Riscul de contrapartida — acesta este riscul ca o tertd persoana fizica sau juridica sa nu isi
indeplineasca obligatiile conform unui instrument financiar sau conform unui contract de
client, ducand astfel la o pierdere financiard. Compania este expusa riscului de credit din
activitatile sale de exploatare (in principal pentru creante comerciale externe) si din activitatile
sale financiare, inclusiv depozitele la banci si institutii financiare, tranzactii de schimb valutar
si alte instrumente financiare.

Riscul asociat cu sistemele IT

Eficienta activitatii Companiei depinde intr-o oarecare masura de sistemele IT de gestiune
utilizate de aceasta. O defectiune sau o bresa a sistemelor de informatii ale Companiei ar
putea perturba activitatea Companiei, ar putea determina dezvdluirea sau utilizarea
necorespunzatoare a informatiilor confidentiale sau patrimoniale, daune ale reputatiei
Companiei, cresterea costurilor acesteia sau ar putea determina alte pierderi. Materializarea
oricdrora dintre deficientele de mai sus ar putea avea un efect negativ asupra activitatii,
situatiei financiare si rezultatelor operatiunilor Companiei.
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DECLARATIA CONSILIULUI DE
ADMINISTRATIE

Bucuresti, 2 septembrie 2022

Subsemnatul Andrei Pitis, in calitate de Reprezentant al Presedintelui Consiliului de
Administratie al Softbinator Technologies S.A., societate cu sediul social in Bucuresti, Str.
Costache Negri 1-5, etaj 4, sector 5, cod unic de inregistrare 38043696, numar de ordin la
Oficiul Registrul Comertului 140/13638/2017, declar pe proprie raspundere, cunoscand
dispozitiile art. 326 Noul Cod Penal, cu privire la falsul in declaratii, urmatoarele:

e Dupad cunostintele mele, raportarea contabild a fost intocmitd in conformitate cu
standardele contabile aplicabile si oferd o imagine corecta si conforma cu realitatea
contabila a activelor, obligatiilor, pozitiei financiare, contului de profit si pierdere ale
Societatii;

e Dupa cunostintele mele, Raportul Semestrial aferent perioadei 01.01.2022 -
30.06.2022, transmis operatorului pietei de capital - BVB - precum si Autoritdtii de
Supraveghere Financiard, prezintd in mod corect si complet informatiile despre
Societate.

Andrei PITIS
Reprezentant al Simple Advisers S.R.L., Presedintele Consiliului de Administratie
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